Textiles Maes weett het
betere badstoftextiel

WAREGEM e Jan Decock

Badstoffenproducent Textiles Maes uit de Brabantstraat
heeft sinds een kleine 10 jaar een hoge vlucht genomen. De
omzet werd in die periode van 10 miljoen frank opgetrokken
tot grosso modo 150 miljoen. Bedrijfsleider Rino Maes
investeerde ook volop in goedgeschoold personeel (25 werk-
nemers) en in een hypermodern machinepark. Recent werd
een nieuwe vestiging aan de Mannebeekstraat geopend.

Voor Textiles Maes begon het
allemaal eind"de -jaren ’50 toen
André Maes in de ouderlijke hoeve
nabij de Brabantstraat badstoffen
ging weven op twee getouwen.
Met de productie en de afzet ver-
liep het vrij vlot zodat begin de
jaren '70 een moderne vestiging
nabij de hoeve kon geopend. Met
als doel: het betere badstoftextiel
op de markt brengen. Nog eens

20 jaar later is die filosofie niet
veranderd. Wel heeft zoon Rino
Maes het bedrijf in handen. Broer
Bart is verantwoordelijk voor de
productie terwijl echtgenote Do-
minique administratie en marke-
ting voor haar rekening neemt.
De jongste tien jaar kende dit
typisch familiaal bedrijf een hoge
vlucht. De omzet werd vervijftien-
voudigd. Voor 1999 verwacht Ri-

no Maes zelfs een cijfer van om en
nabij de 190 miljoen frank. Met de
25 werknemers werkt hij hard om
dit doel te bereiken.

,»Wij blijven bescheiden en willen
absoluut geen mastodont worden.
We doen ook niet aan massapro-
ductie. Wel blijven we het betere
badstoftextiel brengen. Zeg maar:
de middenklasse. Onze klanten
zijn de distributiecentra die kwali-
teitsvolle producten aanbieden,
hotelketens en dergelijke meer.
70 procent van de productie is
voor het buitenland bestemd. Om
de kwaliteit aan te houden inves-
teerden wij de afgelopen jaren in
nieuwe, gesofisticeerde machines.
En zeker in goedgeschoold perso-
neel. In '91 hadden wij welgeteld
1 werknemer in dienst. Nu zijn er
dat al 25. Voor dit jaar hebben wij
zeker nog een aantal nieuwe men-

sen nodig. Zoals een goede mon-
teur bijvoorbeeld. Of een scheer-
der en een wever. Jammer genoeg
zijn die allemaal niet gemakkelijk
te vinden. Door onze goede con-
tacten met het Waregems VTI kun-
nen wij dat probleem wel oplos-
sen, denk ik.”

Vestiging

Recent opende Textiles Maes aan
de nabijgelegen Mannebeekstraat
een nieuwe vestiging die zeker
nog kan uitgebreid worden. Rino
Maes kocht daartoe genoeg indus-
triegrond aan in de zone aan de
Brabantstraat. Specifiek voor dit
bedrijf is ook de goede samenwer-
king met zijn werknemers. Wie er
komt en niet meteen de juiste
opleiding heeft, maar over vol-
doende werkkracht en inzet be-

schikt, wordt binnen het bedrijf
opgeleid.

,»Wij respecteren onze werkne-
mers. Zodat iedereen zich van na-
bij bij het bedrijfsleven voelt be-
trokken. Onze werknemers zijn
ook veelzijdig. Zij kunnen om het
even welke opdracht aan. Met on-
ze buren hebben wij positieve con-
tacten.

Tkzelf zal nooit nalaten met ze te
praten, indien er zich problemen
voordoen.”

Het bedrijf omvat naast een ont-
werpafdeling de volgende units:
voorbereiding, weverij, confectie
en verzendafdeling.

,,Elk jaar investeren wij nu 25 tot
30 miljoen frank. Vorig jaar lag dat
cijfer wel drie keer hoger. Dat had
te maken met onze nieuwe vesti-
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ging.



